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 فوتبال بانوان گرفتار بی توجهی؛ وقتی بازی نکردن مجاز است!
داس��تان تکراری لغو ب��ازی در لیگ فوتبال بانوان 
ب��ه یکی از چالش های فوتبال بانوان تبدیل ش��ده 
اس��ت که در نتیجه حمایت کم مس��ئولان ورزشی 
تیم ها اتفاق می افتد. به گزارش ایسنا، شاید به ندرت 
شنیده باشید که در لیگ برتر فوتبال مردان تیمی از 
برگ��زاری یکی از دیدارهای خود انصراف بدهد اما 
همی��ن موض��وع در لیگ فوتبال بانوان بارها اتفاق 
می افت��د و در ط��ول فص��ل چندین بار این موضوع 
تکرار می شود.در این میان سهم انصراف رقبای تیم 
صدرنشین به مراتب بیشتر است به گونه ای که در 
طول فصل گذشته و فصل جاری فوتبال بانوان 6 
بار رقبای شهرداری بم کرمان که صدرنشین لیگ 
است از بازی برابر این تیم انصراف داده اند.مرضیه 
جعفری، سرمربی شهرداری بم بارها به این موضوع 
انتقاد کرده است و این انصراف ها را به ضرر تیم خود 
می داند. او در این مورد به ایسنا گفت: اینکه تیم ها 
انصراف می دهند به ضرر ماس��ت چون از ش��رایط 
مسابقه دور می شویم اما در آیین نامه آمده است که 
یک تیم در طول فصل می تواند یک بازی را انجام 
نده��د ب��ه همین دلیل تیم ها معمولا مقابل ما بازی 
نمی کنند. البته با خانم ناظمی ، مسئول لیگ بانوان 
صحبت کردم و قرار ش��ده که در آینده به گونه ای 
برنام��ه ریزی کنند که ای��ن اتفاق  نیفتد."در فصل 
97-96 لیگ برتر بانوان که با قهرمانی شهرداری 
ب��م کرمان به پایان رس��ید، 6 ب��ازی در هفته های 
مختلف به دلیل انصراف یکی از تیم ها لغو شد که 
در چهار بازی رقیبان شهرداری بم از مصاف با این 
تی��م انص��راف دادند. در فصل جاری نیز که تاکنون 
هفت هفته آن برگزار شده است سه بازی لغو شده 
اس��ت که باز هم س��هم شهرداری بم بیشتر است. 
در هفته ه��ای اول و هفت��م دو تی��م از ب��ازی با بم 
انصراف دادند.مش��خص نیس��ت که تا پایان فصل 
چن��د تی��م دیگر از بازی براب��ر رقیب خود انصراف 
می دهند. اکثر تیم هایی که حاضر به برگزاری بازی 

نمی ش��وند مش��کلات مالی را به عنوان دلیل خود 
عنوان می کنند. وضعیت اسپانسری در لیگ بانوان 
چنین مشکلاتی را رقم زده تا جایی که حتی تیم های 
صاحب نام فوتبال هم با این مصائب مواجه می شوند؛ 
ملوان بندرانزلی، پرطرفدارترین تیم فوتبال بانوان 
ایران است که فصل گذشته به دلیل مشکلات مالی 
از ه��واداران خ��ود کمک نقدی دریافت کرد و لیگ 
را با س��ختی به پایان رس��اند.البته این موضوع هم 
جای سوال دارد که چرا در آئین نامه اجازه انصراف 
از یک بازی مجاز ش��مرده ش��ده و جریمه ای برای 
آن در نظر گرفته نشده است.مشکلات اسپانسری 
در لیگ بانوان به حدی زیاد است که گاهی برخی 
تیم ها در تهیه پیراهن ورزشی مناسب نیز با مشکل 
مواجه بوده اند، به گونه ای که بارها مش��اهده ش��ده 
برخی از بازیکنان با چسب شماره خود را روی پیراهن 
می چسباندند. با اینکه هزینه تیمداری در لیگ بانوان 
به مراتب کمتر است اما نه تنها باشگاه های صاحب 
نامی چون پرسپولیس و استقلال حاضر به تیمداری 
نیستند بلکه هیات های استانی نیز از تیم شهر خود 
حمای��ت کافی نمی کنند؛ فصل گذش��ته آذرخش 
تهران هر چند باشگاهی خصوصی بود اما از طرف 

مسئولان ورزشی تهران حمایت چندانی نشد و بارها 
مسئولان این باشگاه از بی توجهی ها انتقاد کردند 
تا اینکه در فصل جاری امتیاز این تیم به کردستان 
داده شدقطعا یکی از دلایل عدم تمایل اسپانسرها 
به فوتبال بانوان نداش��تن پخش تلویزیونی اس��ت. 
س��هم بانوان فوتبالیس��ت از صدا و سیمای ملی کم 
است و این موضوع با وجود حجاب بانوان به یکی 
از چالش های این بخش تبدیل شده است. این در 
حالی است که حتی پخش غیر مستقیم و گزینشی 
فوتبال بانوان از سیما می تواند به جذب اسپانسرها 
کمک کند.در حالی که بانوان فوتبالیس��ت ایران با 
مش��کلاتی چون عدم حمایت، ضعف اسپانسری، 
امکانات ضعیف و عدم پوش��ش تلویزیونی دست و 
پنجه نرم می کنند سایر کشورها در حال پیشرفت 
هس��تند. با این ش��رایط نمی توان انتظار داشت که 
روزی به جمع قدرت های برتر آس��یا وارد ش��ویم یا 
حضور در جام جهانی را تجربه کنیم. نیاز است که 
مسئولان با دلسوزی و مسئولیت پذیری تیم های 
خود را حمایت کنند تا با لغو بازی ها به کیفیت لیگ 
ضربه نزنند و فراتر از آن سهمی در پیشرفت فوتبال 

بانوان داشته باشند.
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 ۲x۶ مناقصه عمومی دومرحله ای کابل فشار ضعیف مسی 
بشماره 98-10۶

1-نام و نشانی دستگاه مناقصه گزار: شرکت توزیع نیروی برق استان گیلان )سهامی خاص( به نشانی رشت – بلوار 
امام خمینی – بالاتر از میدان مصلی

2x6 2-موضوع مناقصه:خرید انواع کابل فشار ضعیف مسی
3- نوع ومبلغ تضمین شرکت در مناقصه : تضمین قابل قبول خریداربرابر بند14 برگ شرایط به مبلغ 1/168/000/000 

ریال 
4-محل دریافت اسناد مناقصه 

4-1 با مراجعه  به سایت http://www.gilanpdc.irاطلاع رسانی مناقصات ومزایده ها- مناقصات عمومی 
tadarokat@لازم به توضیح میباشد میبایست تصویراسکن شده فیش واریزی موضوع بند5 می بایست به ادرس ایمیل
gilanpdc.ir    ارسال واصل فیش واریزی نیز پیوست مدارک مناقصه)پاکت الف( ارسال گردد.بدیهی است درصورت 

عدم وصول فیش واریزی به شرح فوق توسط این شرکت به مدارک ارسالی ترتیب اثرداده نمی شود
5- قیمت خریداسنادوش��ماره حساب:مبلغ500000 ریال)پانصدهزارریال( به حساب سپهر شماره0207394180000 

نزد بانک صادرات شعبه549فرهنگ رشت بنام شرکت توزیع نیروی برق استان گیلان.
6-مهلت دریافت اسناد:ازتاریخ 1398/09/14 لغایت تاریخ 1398/09/19

7-زمان ومحل تحویل پیش��نهادها:اداره دبیرخانه ش��رکت توزیع نیروی برق اس��تان گیلان وحداکثر تاپایان وقت اداری 
مورخ 1398/09/30 می باشد.

8-زمان گشایش پاکات مناقصه:پاکات مناقصه به تاریخ1398/09/30 راس ساعت14:45 ومطابق بازمان بندی تعیین شده 
دربرگ شرایط مناقصه درسالن جلسات شرکت توزیع نیروی برق استان گیلان بازگشایی می گردد وزمان بازگشایی 

پاکت ج پس ازارزیابی فنی متعاقبا اعلام می گردد.
تبصره:حضورشرکت کنندگان درمناقصه درجلسه ی بازگشایی پاکات با ارایه معرفی نامه کتبی بلامانع است.

9-تضمین انجام تعهدات قرارداد:10درصدمبلغ کل قرارداد به صورت تضمین قابل قبول کارفرما براساس برگ شرایط 
مناقصه

10-پیش پرداخت قرارداد:25درصدمبلغ قرارداد در قبال ارایه ضمانتنامه بانکی.
11-شماره تلفن های تماس:33606571-33663006-013 و 021-22062567

12-خریداردرقبول یاردهریک یاتمام پیشنهادات مختارمی باشد.
13-هزینه چاپ اگهی درروزنامه برعهده دستگاه مناقصه گزار)شرکت توزیع نیروی برق استان گیلان( می باشد.

درصورت نیازبه اطلاعات بیشتربه پایگاه های اینترنتی شرح زیرمراجعه فرمایید:
http://www.gilanpdc.ir -    http://tender.tavanir.org.ir  -    http://iets.mporg.ir         :آدرس اینترنتی

tadarokat@gilanpdc.ir      :پست الکترونیکی
 نوبت اول:98/9/13 نوبت دوم:98/9/14

شرکت توزیع نیروی برق استان گیلان

نوبت اول

 فولاد خوزستان نشان عقاب طلایی اجلاس
شرکت فولاد خوزستان صادر کننده نمونه کشور شد توسعه صادرات ایران را دریافت کرد

در آیین بیست و سومین سالروز ملی صادرات؛

 iran( ش��رکت فولاد خوزس��تان در اجلاس توس��عه صادرات ایران
exportex( که صبح روز یکشنبه 26 آبان ماه 98 در سالن همایش 
های صدا و سیما برگزار شد، نشان عقاب طلایی مدیریت موفق در 

تجارت صنعت فولاد و صنایع وابسته را به خود اختصاص داد.
ب��ه گ��زارش خبرنگار روابط عمومی، در ای��ن رویداد که بزرگترین 
اجلاس مشترک سرآمدان تولید و صادرات ایران به شمار می رود، 

در حضور جمع زیادی از مقامات و مدیران ش��رکت های دولتی و 
خصوصی از ش��رکت فولاد خوزس��تان در س��ه زمینه کاری تقدیر 

شد.
بر این اساس، نشان عقاب طلایی مدیریت موفق در تجارت صنعت 
فولاد و صنایع وابس��ته به علی محمدی مدیرعامل ش��رکت فولاد 
خوزس��تان تعل��ق گرف��ت؛ همچنین اس��تاندارد و جایزه بین المللی 
 )2019 MLL-BEST PRODUCT EXPORT AWARDS(
تولید برترین محصول منطبق با شاخص های بازار جهانی صادرات 
و نشان ملی برترین توان علمی و رقابتی در تولید و کیفیت صنایع 
فولاد، دو عنوان دیگری بودند که با تلاش کارکنان فولاد خوزستان 

به کلکسیون افتخارات این شرکت اضافه شد.
در بخش دیگری از این اجلاس، نمایندگان برندهای مختلف صنعت 
کشور با حضور در کارگاه "آموزش صادرات و توسعه بازارهای هدف" 
وضعیت بازارهای صادراتی و بهترین راهکارها برای پیشبرد این امر 

مهم در شرایط سخت کنونی را مورد بررسی قرار دادند.
گفتنی اس��ت، س��خنرانی برخی از مقامات و مدیران بخش دولتی 
و خصوص��ی و مدی��ران ات��اق های بازرگانی کش��ورهای روس��یه، 
افغانستان، ترکیه، عمان و هند در ایران پایان بخش اجلاس توسعه 

صادرات بود.

لوح تقدیر و تندیس ویژه صادر کننده نمونه کشور در سال 98 در آیین بیست و 
سومین سالروز ملی صادرات به شرکت فولاد خوزستان اهدا شد.

 به گزارش خبرنگار روابط عمومی، علی محمدی مدیرعامل فولاد خوزس��تان، 
لوح و تندیس صادر  کننده نمونه کشور را از اسحاق جهانگیری معاون اول ریاست 

جمهوری و رضا رحمانی وزیر صنعت، معدن و تجارت دریافت کرد. 
 این گزارش حاکیست، مراسم بیست و سومین سالروز ملی صادرات روز دوشنبه 
11 آذرماه 98 در محل سالن اجلاس سران در تهران برگزار شد و در آن علاوه 
ب��ر مقام��ات عالی رتب��ه دولتی و نمایندگان مجلس، جمع زیادی از مدیران عامل 
شرکت های صادرکننده و روسای سازمان ها حضور داشتند. اسحاق جهانگیری 
معاون اول رییس جمهور در این مراس��م از صادرکنندگان به عنوان رزمندگان 
جنگ اقتصادی و مدافعان کیان و تمامیت ارضی کشور نام برد و با بیان این که 
قطعا این دوران در تاریخ ایران به ثبت خواهد رس��ید،  افزود: باید دس��ت فعالان 
عرصه صادرات که توانس��ته اند با وجود فضای بس��ته و محدودیت های مختلف 
فعالیت کنند را بوس��ید. وی با اش��اره به خروج آمریکا از برجام و فش��ار های همه 
جانب��ه ای��ن کش��ور بر بخش های اصلی اقتصاد ای��ران، گفت: آمریکایی ها در دو 
سال گذشته تمام گلوگاه های اصلی فعالیت اقتصادی ایران را مسدود کردند، اما 
با وجود همه این مس��ائل، امروز با س��رافرازی می گوییم که اقتصاد ایران اگرچه 
با مش��کلات مختلفی روبرو ش��د، اما توانس��ت روی پای خود بایستد.  معاون اول 
رییس جمهور افزود: بر اس��اس آمارها میزان صادرات غیرنفتی در 8 ماه س��ال 
جاری بیش از 16 درصد از نظر وزنی نسبت به سال گذشته رشد داشته است که 
این یعنی کش��تیرانی و بنادر ایران فعالیت گس��ترده ای داش��ته و صادر کنندگان 
نیز ریسک هایی را پذیرفته اند تا در نهایت اقتصاد کشور توانسته روی پای خود 
بایستد. جهانگیری از صادرات غیر نفتی به عنوان یک فرصت برای مبارزه با رقبا 
و به دست آوردن بازارهای بین المللی یاد کرد و با تاکید بر اینکه صدور بخشنامه 
های لحظه ای می تواند به صادرات لطمه وارد کند، گفت: مدیر واقعی کسی است 
که نیازهای کش��ور را شناس��ایی و نس��بت به آن پاسخ دهد. هر تصمیم و سیاست 
گذاری ما ممکن است برای یک بخش مفید باشد اما باید ابعاد و زوایای مختلف 
و تاثیرات آن بر سایر بخش ها را نیز به دقت مورد ارزیابی و بررسی قرار دهیم. 
وی صادرات غیرنفتی را از مهمترین پیشران های اقتصاد کشور برشمرد و گفت: 

بر اساس برنامه ریزی ها و تصمیمات اتخاذ شده نظام بانکی 100 هزار میلیارد 
تومان تسهیلات برای تامین سرمایه در گردش واحدهای تولیدی پیشران اقتصاد 
پرداخت خواهد کرد که در این راستا واحدهای تولیدی که فعالیت صادراتی دارند 
در اولویت خواهند بود. وزیر صنعت، معدن و تجارت هم در این مراس��م یکی از 
راهبردها برای مقابله با تحریم را مشارکت مردم و فعالان اقتصادی عنوان کرد و 
گفت: این یک شعار نیست بلکه سیاست دولت و سیاست وزارت صمت است که 
تشکل ها، بخش خصوصی و مردم محور فعالیت های اقتصادی باشند. رحمانی 
خاطرنشان کرد: یکی از راهبردهای اساسی برای عبور از تحریمها حضور پررنگ 
مردم و تش��کل های بخش خصوصی در همه عرصه ها به ویژه در حوزه اقتصاد 
اس��ت.  وزیر صنعت، معدن و تجارت در ادامه گفت: افزایش نرخ ارز باید س��بب 
جهش صادراتی بش��ود، اش��کالات س��اختاری برای نیل به این هدف باید اصلاح 
بش��ود. همچنین به دنبال ش��یوه های نوین تامین مالی هس��تیم، نظام بانکی باید 
تقویت بش��ود و این نیازمند همکاری و همراهی مش��ترک اس��ت. رحمانی ادامه 
داد: توسعه صادرات جزو 7 برنامه محوری ماست و باور داریم که امسال و سال 

آینده پیشران اقتصادی ما همین صادرات است.
 رییس اتاق بازرگانی ایران نیز در این مراسم توسعه صادرات را یکی از راه های 
دستیابی به توسعه اقتصادی دانست و گفت: بسیاری از کشورها با تاکید بر بخش 
صادرات توانسته اند به رشد بالای اقتصادی دست پیدا کنند. مساله تامین مالی 
ص��ادرات، مالی��ات ب��ر ارزش افزوده، نبود متول��ی واحد و مدیریت یکپارچه برای 
سیاست گذاری در امر صادرات از مهمترین مسائلی بود که از سوی رییس اتاق 
بازرگانی ایران مطرح شد.  گزارش خبرنگار روابط عمومی حاکیست، شرکت فولاد 
خوزستان به دلیل کیفیت جهانی شمش تولیدی، همواره از توان بالای صادراتی 
ب��رای ف��روش محصولات خود در بازاره��ای منطقه و بین المللی برخوردار بوده 
است. این شرکت طی سال های گذشته با توجه به کیفیت مرغوب محصولات 
و وجود مش��تریان خاص، جهش قابل توجه ای در حوزه صادرات داش��ته اس��ت و 
محصول خود را به 18 کشور در 4 قاره جهان صادر نموده است.   شرکت فولاد 
خوزس��تان در س��ال جاری با اولویت تامین نیاز داخل کش��ور، صادرات 2 میلیون 
ت��ن از محص��ولات خ��ود را هدف گذاری نموده و همچنان پرچم دار صادرات در 

حوزه فولاد کشور است.


